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Основные результаты опроса 
«О проблематике развития частной медицины в Московской области»

Всего в рамках электронного мониторинга поступило 24 анкеты от предпринимателей Наро-Фоминского городского округа.
Большинство из респондентов, принявших участие в опросе -  индивидуальные предприниматели (91,67 %) и юридические лица - 8,33.
Большинство респондентов (54,17 %) работают на рынке медицинских услуг от 1 до 3 лет. 41,67 % опрошенных работают от 3 до 5 лет. Более 5 лет работают 4,17 % анкетированных. (Рис. 1).


Рис.1. Ответы респондентов на вопрос «Сколько лет ваш бизнес работает на рынке медицинских услуг?»

 62,50 % предпринимателей на вопрос «Сколько сотрудников работает в вашей клинике/бизнесе (включая вас)?» ответили, что в их штате от 6 до 15 человек. 25,00 % анкетированных ответили, что в их штате их организации насчитывается от 1 до 5 человек. Вариант ответа «16-50 человек» выбрали 12,50 % респондентов. (Рис. 2). 


Рис.2. Ответы респондентов на вопрос «Сколько сотрудников работает в вашей клинике/бизнесе (включая вас)?»

50,00 % опрошенных указали, что основной специализацией их организации является стоматология. Одинаковое количество предпринимателей (25,00 %) указали диагностику (УЗИ, МРТ, КТ, лаборатория) и офтальмологию в качестве основных специализаций. (Рис.3).



Рис.3. Ответы респондентов на вопрос «Какая основная специализация вашей клиники/бизнеса?» 

Большинство респондентов (95,83 %) ответили, что в их клинике нет доступа к ОМС (только платные услуги). Затрудняются ответить на вопрос о доле выручки от услуг по ОМС 4,17 % предпринимателей. (Рис. 4).


Рис.4. Ответы респондентов на вопрос «Какова приблизительная доля выручки от услуг по ОМС?»

Все респонденты (100 %) на вопрос «Если вы планируете расширять свой бизнес, в каких мерах поддержки вы нуждаетесь? (что вам необходимо для расширения)» ответили, что расширяться они не планируют.
75,00 % респондентов ответили, что не нуждаются в каких-либо формах поддержки.  25,00 % нуждаются в информационной поддержке (консультации, разъяснения). (Рис.5).


Рис.5. Ответы респондентов на вопрос «В каких формах поддержки вы нуждаетесь?»

На вопрос «В каких формах взаимодействия вы нуждаетесь?» 95,83 % предпринимателя ответили, что не нуждаются ни в каких формах взаимодействия. Вариант ответа «Другое» выбрали 4,17 % анкетированных. (Рис.6).


Рис.6. Ответы респондентов на вопрос «В каких формах взаимодействия вы нуждаетесь?»

Большинство предпринимателей (95,83 %) ответили, что не испытывали никаких трудностей при аренде/выкупе государственного или муниципального имущества. 4,17 % анкетированных выбрали вариант ответа «Другое». (Рис.7).


Рис.7. Ответы респондентов на вопрос «Какие основные трудности вы испытывали или опасаетесь испытать при аренде/выкупе государственного или муниципального имущества?»

При оценке доступности государственной/муниципальной поддержки для бизнеса 66,67 % предпринимателей считают, что при необходимости можно легко получить необходимую поддержку. Затрудняются ответить на вопрос 33,33 % анкетированных.
На вопрос «Что мешает вам развивать свой бизнес» большинство анкетированных (52,00 %) указали дефицит врачей узких специальностей. 36,00 % респондентов ничего не мешает развивать бизнес. Вариант ответа «Другое» выбрали 8,00 % опрошенных. 4,00 % предпринимателей указали отсутствие доступа к системе ОМС (только платные услуги, низкий спрос). (Рис.8).


Рис.8. Ответы респондентов на вопрос «Что мешает вам развивать свой бизнес?»


На вопрос «Что важнее всего сделать уже завтра для поддержки бизнеса по оказанию медицинских услуг в Московской области?» 37,93 % ответили, что необходимо ввести льготную аренду гос/мун помещений под медицину. 31,03 % респондентов указали о необходимости предоставления микрозаймов на медоборудование под низкий процент. Об упрощении лицензирования для небольших клиник заявили 24,14 % предпринимателей. Одинаковое количество анкетированных (3,45 %) выбрали варианты ответов «Другое» и «Дать частным клиникам равный доступ к ОМС в регионе». (Рис.9).


Рис.9. Ответы респондентов на вопрос «Что важнее всего сделать уже завтра для поддержки бизнеса по оказанию медицинских услуг в Московской области?»

24 респондента (100 %) на вопрос «Какие меры, по вашему мнению, необходимо принять органам власти для улучшения условий ведения бизнеса в вашей сфере» ответили, что предложений не имеют.






















Общие выводы по опросу  
«О проблематике развития частной медицины в Московской области»

Анализ опроса предпринимателей Наро-Фоминского городского округа показал, что большинство респондентов характеризуют текущие условия для ведения бизнеса в сфере частной медицины как удовлетворительные.
Результаты анкетирования отражают стабильно умеренный бизнес-климат: за последний год условия для ведения предпринимательской деятельности не претерпели значительных изменений. Подавляющее большинство респондентов не ощущают острой нужды в государственной поддержке, что, по всей видимости, свидетельствует об устойчивом развитии их бизнеса. При этом они подчеркнули, что в случае действительной необходимости, получить помощь можно легко и без лишних преград.
Большинство предпринимателей сообщили, что в процессе своей деятельности не сталкиваются с какими-либо существенными трудностями. Тем не менее, часть бизнесменов высказала предложения, направленные на дальнейшее развитие частной медицины в округе. Среди них — расширение доступа к системе обязательного медицинского страхования (ОМС), решение проблемы нехватки узких специалистов, упрощение процедуры лицензирования для небольших медицинских учреждений, внедрение льготной аренды государственных или муниципальных помещений под медицину, а также предоставление микрозаймов на приобретение медицинского оборудования по сниженным процентным ставкам.
По распределению муниципальных образований по уровням оценки активности предпринимателей Наро-Фоминский городской округ находится в диапазоне с высоким и очень высоким уровнем оценки активности предпринимателей. 
Рекомендуется продолжать информировать предпринимателей о существующих мерах поддержки, увеличивать количество конструктивных встреч органов местного самоуправления с участием бизнеса, предоставляя полезную информацию для принятия необходимых решений, способствующих развитию предпринимательской активности в Наро-Фоминском городском округе и Московской области в целом.








	
Стоматология	Диагностика (УЗИ, МРТ, КТ, лаборатория)	Терапия / семейная медицина / общая практика	Хирургия, стационарная помощь	Гинекология, акушерство, репродуктивная медицина	Офтальмология	Дерматология, косметология, эстетическая медицина	Другое	0.5	0.25	0	0	0	0.25	0	0	

Нет доступа к ОМС (только платные услуги)	Менее 20%	20–50%	Более 50%	Затрудняюсь ответить	0.95833325386047363	0	0	0	4.1666671633720398E-2	

Информационная (консультации, разъяснения)	Финансовая (субсидии, гранты, льготные кредиты)	Имущественная (льготная аренда, помещение)	Не нуждаюсь	Другая	0.25	0	0	0.75	0	

Проведение круглых столов/вебинаров	Участие в конференциях	Обучающие семинары/наставничество	Размещение информации для предпринимателей на сайте органов власти	Другое	Не нуждаюсь	0	0	0	0	4.1666671633720398E-2	0.95833325386047363	

Сложно найти помещение с подходящей планировкой	Высокая стоимость аренды или покупки	Слишком долгий и дорогой процесс получения медицинской лицензии (затраты на подготовку клиники к проверкам)	Требования СанПиН и пожарных не соответствуют старым зданиям	Другое	Не испытываю трудностей	0	0	0	0	4.1666671633720398E-2	0.95833325386047363	

Дефицит врачей узких специальностей	&	nbsp;	Высокая стоимость коммерческой аренды	&	nbsp;	Жесткие требования СанПиН и лицензирования	Нет доступа к системе ОМС (только платные услуги, низкий спрос)	Сложно получить финансирование на оборудование (томографы, УЗИ и пр.)	Низкая платежеспособность населения в вашем районе	Конкуренция с государственными клиниками или крупными сетями	&	nbsp;	Бюрократия (отчетность, маркировка, кассы, ФНС)	Сложность с продвижением (дорогая реклама)	Другое	Ничего не мешает	0.51999998092651367	0	0	3.9999999105930328E-2	0	0	0	0	0	7.9999998211860657E-2	0.36000001430511475	

Упростить лицензирование для небольших клиник	Ввести льготную аренду гос/мун помещений под медицину	Запустить программу привлечения врачей в частные клиники	&	nbsp;	Дать частным клиникам равный доступ к ОМС в регионе	Предоставить микрозаймы на медоборудование под низкий процент	Программа «земский доктор» для частных клиник (подъемные врачам)	Субсидия на первый взнос при аренде муниципального помещения для медцентр	Передача на аутсорсинг частным клиникам государственных ФАПов и поликлиник в малых городах	Другое	0.24137930572032928	0.37931033968925476	0	3.4482758492231369E-2	0.31034481525421143	0	0	0	3.4482758492231369E-2	

Менее 1 года	От 1 до 3 лет	От 3 до 5 лет	Более 5 лет	0	0.54166668653488159	0.41666662693023682	4.1666671633720398E-2	

1–5 человек (микробизнес)	6–15 человек (малый бизнес)	16–50 человек (средний бизнес)	Более 50 человек	0.25	0.625	0.125	0	

